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EU White books Goal, 3 GW by 2010
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Vertrauen
Sicherheit
Finanzielle Beratung
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Regionale Seminare zu verschiedenen Themen, z.B.:

= Produktschulungen
= Verkaufstrainings

= \Vorstellung neuer Vertriebskonzepte

Solarstammtische
= Erfahrungsaustausch auf regionaler Ebene

= Neue Ideen zur Kundenakquisition und
Realisierung von Photovoltaikanlagen

= Planung von Gemeinschaftsaktivitaten
wie Messen und Veranstaltungen

Quelle: SunTechnics GmbH



Die SunTechnics Garantie
= 10-Jahres Ertragsgarantie

= 10-Jahres Anlagengarantie

Der SunTechnics SunReader

m Kennzahlen auf einen Blick

= Automatische Alarmmeldung
Der SunTechnics SunCheck
= Mobiler Einsatz

m I-V-Kurve

SunTechnics PV Guard

= Nanotechnische polymere Beschichtung

Quelle: SunTechnics GmbH
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National Leadership Award 2003

Hans Martin Riiter, Griinder SunTechnics GmbH

Quelle: SunTechnics GmbH







Starken
= Know know

= Innovation

Schwachen:
m Keine kritische Masse
= Kein Multiplikationseffekt

m Europaische Normen

Chancen
m Solares Zeitalter
m Economy of scale
m Einzelne EVU's und Kantone

m Minergie

Gefahren:
m Keine flachendeckenden Modelle

m Kein branchenlbergreifendes
Netzwerk

Quelle: SunTechnics GmbH
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Schweizer PV Branche im europaischen Umfeld
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Varietat der
Vorteile

hoch

tief

Komparative Vorteile

tief

Fragmentierung

hoch

Spezialisten

Volumengeschift
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Mio CHF Mio CHF

Export Systemkomponenten 50 50
= Wechselrichter
= Steckverbinder
= Solarkabel
= Gestelle
= Inselwechselrichter

= Nanotechnische Beschichtung

Installierte Leistung Schweiz 2 MWp -20 -50
Import
Exportiiberschuss PV Schweiz 30 0

Quelle: SunTechnics GmbH




Arbeitsproduktivitat erhohen
Anreize fiir mehr Innovation

Investition in langfristige Wachstumsbereiche

Solarenergie ist ein langfristiger Wachstumsbereich
Forderprogramme

= auf privater Ebene ausschopfen

= Einfluss auf Baugesetze

= Finanzwirtschaftlicher Ebene

= Arbeitspolitischer Ebene

Photovoltaik ist die schlussige Antwort
auf die Frage
nach der Suche nach Wachstum

und
aus volkswirtschaftlicher
Betl‘aChtung ZUum NU||taI"if Quelle: SunTechnics GmbH
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